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Inledning

Varfor vi gor en lokalekonomisk analys

LEA-analysen har genomférts som en del av projektet Holmémodellen: Férstudie kring
servicel6sningar for skdrgard och landsbygd. Projektet genomférs av Holmoéns
Utvecklingsforum, med stéd fran Europeiska Landsbygdsprogrammet 2014-2020 och Umea
kommun.

Holmon ar en 6 en mil ut i havet i Norra Kvarken. P& Holmén arbetar vi tillsammans for att 6n
ska vara en plats dar det ar mojligt att bo, leva och verka. Av hansyn till bAde manniskor och
natur boér all utveckling ske varsamt, och vara férankrad i hela samhallet. Det ar for att
vidareutveckla och att starka den kommersiella servicen pa 6n som genomfor projektet
Holmémodellen.

For att skapa ny samt behalla befintlig service behéver vi kdnna till platsens férutsattningar,
resurser, mojligheter och begransningar. Som en del i projektet genomférs darfér denna
lokalekonomiska analys for hallbar utveckling, LEA. En LEA kan liknas vid en ekonomisk
marknadsundersokning. Den berattar bland annat om hur stor del av de lokala ekonomiska
tillgangarna som spenderas i bygden, och hur stor del som lacker ut. Nar vi vet det, fungerar
analysen som ett verktyg som visar vad som kan utvecklas for att starka den lokala
ekonomin. Det blir da ocksa synligt vilka serviceldsningar som behdver starkas, for att den
lokala ekonomin ska kunna utvecklas. Fungerande och tillracklig kommersiell service ar en
forutsattning for ett fungerande samhalle och en stark lokal ekonomi. Med en gemensam
nulagesbeskrivning blir det lattare att staka ut en riktning for utvecklingen av bygden.

Malgruppen for LEA-analysen ar forstas vi som bor, verkar och beséker Holmén, men aven
andra skargardssamhallen och orter med starkt sasongsbetonat befolkningsunderlag.

Egen metod for LEA-analys

Innehallet till en LEA-analys bestalls normalt fran Statistiska centralbyran. Datan berattar om
ortens demografi, invanarnas ekonomi och boendesituation samt om vilka féretag och
arbetsplatser som finns. For att statistiken ska kunna hallas anonym lamnar SCB inte ut data
om platser med farre an 200 invanare. Holmon har idag drygt 70 mantalsskrivna och vi kan
saledes inte hdmta information fran SCB till var LEA-analys.

Vi har darfér behdvt vara kreativa och med utgangspunkt i lokal kunskap har vi skapat en
egen metod for LEA-analys. Den lokala kunskapen bestar av oss som bor pa Holmén.
Tillsammans har vi tagit fram de siffror som denna LEA-analys bygger pa. Vi har ocksa
bestamt oss for att alla som vistas pa Holmon ska inkluderas i statistiken och lanserat
begreppet vistelseunderlag. | vistelseunderlaget inkluderas alla som vistas pa Holmon, for
alla bidrar namligen till att skapa underlag for den service som finns.



Den metod vi anvander for denna LEA-analys hoppas vi darfor ska kunna anvandas av fler
platser med liknande férutsattningar som Holmén. SASONG

Lokal utveckling for en hallbar 6

Tillgang till dagligvaror, drivmedel, apoteksvaror, betallésningar och leverans av post- och
paket ar en forutsattning for ett fungerande och valmaende samhalle.

Flera av de varor och tjanster som Holmon behdver kanske kan produceras eller erbjudas
lokalt? Lokalproducerat bidrar bade till den lokala tillvaxten och till 6kad resiliens och
hallbarhet. Detta blir sarskilt tydligt pa en sa avgransad plats som en 6, dar beroendet ar stort
av transporter 6ver havet. Varje vara eller tjanst som vi sjalva kan producera eller erbjuda,
innebar farre transporter och fler potentiella arbetstillfallen. Det i sin tur skapar méjlighet for
fler att bosatta sig pa Holmon.

Var huvudsakliga fragestallning ar darfor:
Vilken efterfragan kan vi sjélva tillgodose lokalt och hallbart?

Med formuleringen “Vilken efterfragan” avser vi aven efterfragan av sadant som i dagslaget
inte finns att tillga. Det handlar alltsd inte enbart om att identifiera lackage av dagens varor
och tjanster, utan aven om att identifiera nya behov.

Nedan kommer vi nu att forklara de begrepp och metoder vi anvander oss av for att
undersdka Holmons lokala ekonomi.

[BILD]

Vistelseunderlag — ett nytt begrepp for att
beskriva befolkningsmingd

Demografi pA Holmon

For att fa fram ett demografiskt underlag for Holmon, har en arbetsgrupp med god
lokalkdnnedom genomfort en kartlaggning med utgangspunkt fran antalet fastigheter pa on.
Totalt finns det 194 fastigheter som nyttjas pa Holmon. Vi har uppskattat att varje fastighet
nyttjas av i snitt av 2,9 personer. Hushallen har sedan sorterats in i olika kategorier utifran
hur mycket de vistas pa on.

Antalet personer som vistas pa Holmon varierar mycket mellan sasongerna. For att fa en mer
rattvisande bild éver hur manga som vistas pa Holmoén har vi valt att inféra ett nytt begrepp
som vi kallar for vistelseunderlag. Tanken ar att vistelseunderlaget aven ska inkludera
personer som inte ar fastboende, och satta ett varde pa personer som tillbringar delar av sin
tid pa Holmdn. Pa det sattet ska vistelseunderlaget kunna ge en mer rattvisande bild av



vilken képkraft som finns pa Holmon, vilket blir ett relevant verktyg fér denna
lokalekonomiska analys.

Till att bérja med har de boende delats in i fem olika kategorier:

Kategori 1 = heltidsboende.

Kategori 2 = deltidsboende med dubbla boendeorter.

Kategori 3 = fritidsboende som vistas pa 6n regelbundet hela aret.
Kategori 4 = fritidsboende som vistas pa 6n regelbundet halva aret.
Kategori 5 = fritidsboende som vistas pa 6n regelbundet under sommaren.

Genom att dela in de boende i dessa kategorier blir det enklare att bedéma hur manga som
befinner sig pa Holmdn under olika delar av aret.

Om vi endast ser till heltidsboende (kategori 1) och deltidsboende med dubbla boendeorter
(kategori 2) uppgar dessa till 79 personer. Da de vistas mest pa 6n ar det ocksa de personer
vi har bast kdannedom om. Av dessa ar andelen kvinnor 51 % och antalet man ar 49 %.
Majoriteten ager sitt boende, endast 6 % hyr sitt boende. Alla bor i smahus. Som framgar av
diagrammet nedan ar de tva vanligaste alderskategorierna 30-40 ar och 60-70 &r. Antalet
personer under 18 ar och mellan 40-50 ar ar fa.

Aldersférdelning heltidsboende och deltidsboende med dubbla
boenden

30

20

10

0-18 ar 18-29ar 30-39ar 40-49ar 50-59ar 60-69ar 70-79ar 80-89ar

En slutsats vi kan dra av detta ar att manga lamnar Holmén nar de bildar familj och barnen
kommer upp i skolaldern, och aterkommer sedan nar barnen ar utflugna. Hade barnomsorg
och skola funnits pa 6n hade alltsd demografin troligen sett annorlunda ut.

Till kategori 3 (fritidsboende som vistas pa 6n regelbundet hela aret) hor personer som har
vinterbonat fritidshus och vistas pa Holmon under hela aret. Till kategori 4 (fritidsboende som
vistas pa on regelbundet halva aret) utgors av personer vars fritidshus inte ar vinterbonade
och framst tillbringar tid pa 6n under sommarhalvaret, alltsd maj-september.



Kategori 5 (fritidsboende som vistas pa 6n regelbundet under sommaren) utgors av personer
som vistas pa Holmén endast sommartid. Hit hér aven de barn, barnbarn och 6vrig slakt som
periodvis kommer pa besok under sommaren. Vi fangar darmed in den grupp personer som
besoker 6n kortare perioder framférallt under sommaren. Som framgar av diagrammet nedan
vistas nara 580 hel- och deltidsboende pa Holmén under sommarens mest besokta dagar.

Bofasta och deltidsboende
Antal personer som vistas pa Holmon per sasong och vardag/helg
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Berikning av vistelsegrad

Vi vet att manga deltidsboende framforallt vistas pa Holmon dver veckoslut och vid réda
dagar. En person som ar bofast pa Holmén antar vi vistas pa Holmon alla veckans dagar,
och far vardet 1. En person som vistas pa Holmon under veckoslut, alltsa tva dagar under
samma vecka, far ett proportionerligt lagre varde: i det har fallet tva sjundedelar av 1.

Exempel
Pa Holmon finns 39 fast boende som finns pa plats alla veckans sju dagar aret om.
De fast boendes vistelsevarde ar alltsa: 39 x 1 = 39

Under lagsasong kan vi lagga till ytterligare 40 deltidsboende med dubbla boendeorter, som
dags- eller helgpendlar. Vi beddémer att de vistas pa Holmén i genomsnitt 3 dagar i veckan
under lagsasong. Deras vistelsevarde blir alltsa: 40 x (3/7) =17

Vistelseunderlaget under lagsasong ar summan av dessa vistelsevarden: 39 + 17 = 46

Farjestatistiken kompletterar

For att kunna bedéma hur vistelseunderlaget varierar 6ver aret anvander vi oss av
trafikstatistik fran Trafikverket Farjerederiet. Den senast publicerade trafikstatistiken ar fran
2018, och dar ar antalet passagerare redovisade per manad. Dar syns tydligt att under den
period som den mer generésa sommartidtabellen galler (vecka 24-33) 6kar antalet resenarer
kraftigt. Allra mest 6kar resandet under juli manad nar manga har semester. Under juli 2018
reste sammanlagt éver 11 000 passagerare med farjan.
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Som framgar av diagrammet akte valdigt fa med farjan under februari - mars 2018. Det
berodde vintern 2018 pa att farjan under lang tid hade problem med att trafikera pa grund av
is. Manga valde darfor att ordna transport sjalva éver kvarken da vinterleden var 6ppen for
skotertrafik. Farjan ersattes periodvis under februari-mars med helikopter eller svavare, vilka
endast har mdjlighet att transportera ett begransat antal passagerare.

Har ska understrykas att Trafikverket Farjerederiets statistik anger summan av alla resenarer
pa samtliga turer. En och samma person kan alltsa sta for flera av resorna. For att lattare
kunna anvanda trafikstatistiken som indikator pa hur manga som vistas pa Holmon har vi
darfor gjort ett forenklat antagande: varje passagerare reser bada vagarna. En 6bo som
pendlar till fastland for jobb reser ocksa tillbaka, och en fastlandsbo pa helgbesok reser bade
till och fran Holmon.

Med det antagandet har vi delat antalet registrerade resor med halften, for att narma oss
antalet faktiska personer som reser. Det stammer forstas inte helt och hallet, eftersom det
inte sager nagot om hur lange olika personer vistas pa Holmoén. Vi har ocksa fordelat ut
antalet resenarer per vecka istallet for per manad. Detta da det ar enklare att bedéma antalet
arbetspendlare mm per vecka snarare an per manad. Eftersom det sarskilt ar under
veckosluten som fler vistas pa Holmon ar det ocksa mer relevant att se en férdelning éver
veckor.

Besoksniring och vistelseunderlag

Forst har vi att beddomt hur stor del av resorna som de boende stér for. Det har vi gjort genom
att studera antalet resor under lagsasong nar lagst antal personer vistas pa 6n. Da kan vi
utga fran att dessa resor nastan uteslutande utgors av fastboende. Darefter har vi vecka for
vecka lagt siffrorna fér antalet resenarer mot hur stor del av resorna respektive kategori
svarar for. Dar har lokalkdnnedom fatt spela in igen: de fastboende reser till fastland for att
gOra arenden, medan de med dubbla boenden pendlar ofta. Deltidsboende som framst vistas
under sommarhalvaret dyker upp i statistiken forst i maj. Deltidsboende som endast vistas pa
Holmon under sommaren finns endast representerade under sommaren.



Nar vi gjort en uppskattning av hur stor andel av resenarerna som utgors av boende i
kategori 1-5, far vi reda pa hur stor del av resorna som utgors av turister: namligen de
resenarer som “blir éver” efter att vi fordelat antalet éver alla kategorier och hur de vistas
under en given period. Till turister raknar vi alla personer som inte har boende i nadgon av de
194 fastigheter som finns pa Holmdn. Hit hor alltsa aven de enstaka hantverkare och andra
som reser till 6n i tjansten.

For att sakerstalla att beddmningen av antalet turister ar rimlig, har vi ocksa jamfért mot
besoksstatistik fran Holmons Batmuseum, och mot statistik fran 6ns vandrarhem.

Aven turisterna tilldelas ett vistelsevarde. De allra flesta &r dagsturister, och alltsa bara pa
plats en av veckans sju dagar. Varje turist far darfor en sjundedels varde. Statistiken fran 6ns
vandrarhem ger oss antalet gastnatter, och varje gastnatt innebar en extra dags vistelse,
vilket Okar vistelsevardet till tva sjundedelar for den andel turister som évernattar.

Med turisterna inréknade, har vi alla kategorier som vistas pa Holmén. For varje kategori kan
vi nu rdkna ut hur vistelseunderlaget ser ut éver aret, alltsa hur stort varde varje grupp
tillskrivs i forhallande till hur mycket de vistas pa Holmoén, och vilken kdpkraft gruppen
darmed utgor.

Vistelseunderlag Holmoén per kategori
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Vistelseunderlag Holmon
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Observera att vistelseunderlaget alltsa ar ett genomsnitt fér hur manga som vistas pa
Holmoén under en vecka, inte hur manga personer som bestker Holmon totalt. Antalet
personer ar alltsa fler, men deltidsboende tillskrivs ett lagre proportionerligt varde i
forhallande till hur mycket man vistas pa on.

Vistelseunderlaget ar intressant for att kunna berakna hur stor potentiell képkraft som finns
pa Holmoén under olika perioder. Genom att starka vistelseunderlaget, kan vi starka
kopkraften, och darigenom ocksa underlaget fér den kommersiella servicen. For att kunna
besvara var évergripande fragestalining Vilken efterfrdgan kan vi sjélva tillgodose lokalt och
hallbart? behdver vi ocksa veta hur underlaget och kdpkraften ser ut.

Livsmedelskonsumtion pa Holmon

Eftersom det statistiska underlaget pa Holmon ar for litet och darfor blir for utpekande, kan vi
inte hamta ut data som berattar hur medelinkomsterna ser ut pa Holmén, eller hur stor
omsattningen i de olika foretagen ar. Daremot har vi en resurs i att Holmons Lanthandel &gs
av alla oss medlemmar, och att detaljerade férsaljningssiffror darfér ar tillgangliga for oss.

For jamforelsens skull utgar vi frdn hur mycket pengar den genomsnittlige svensken brukar
spendera pa livsmedel och jamfér det med hur stor del av dessa pengar som spenderas pa
Holmdns Lanthandel. Eftersom en stor del av underlaget bestar av turister under delar av
aret, kan vi anse det rattvisande att rdkna med nationella medeltal vad géaller konsumtionen.
Vi satter fokus sarskilt pa just livsmedel, eftersom det ar en grundlaggande kommersiell
service for samhallet.

Enligt data fran SCB spenderade varje person i genomsnitt 22 162 kr pa livsmedel under
2018. Vi har studerat hur det hade kunnat se ut om varje person som vistas pa Holmén hade



konsumerat enligt rikssnittet. | diagrammet nedan jamfér vi den faktiska
livsmedelskonsumtionen pa Holmén med den potentiella. Vi ser ocksa att
livsmedelsforsaljningen pa Holméns Lanthandel tydligt féljer samma kurva som
vistelseunderlaget, med en topp under hégsasongen i juli.

Jamfoérelse forséljning Holmons lanthandel och rikssnitt
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Forsaljningen pa Holméns Lanthandel ligger genomgaende under rikssnittet. Det gor att vi
kan anta att en del livsmedel inhandlas pa andra stallen an Holméns Lanthandel. Det finns
alltsa ett lackage, dar potentiella inkomster hamnar utanfér Holmén. Totalt éver aret handlar
det om “missad” férsaljning fér drygt 700.000 kr.

Vad beror da lackaget pa? Vi genomforde en enkatundersokning och dar svarar 37% procent
att utbudet inte ar tillrackligt. | fritext ar det flera som anger att de handlar mer specifika varor
i andra butiker, t.ex. specialkost eller sallanképsvaror, som blir fér kostsamt fér Lanthandeln
att ta hem pa begaran. Merparten av de tillfragade, hela 75%, valjer svarsalternativet att
utbudet ar “Helt okej, men vissa varor saknas”. Nagon kommenterar:

“Néagon udda produkt &r béttre storképs i stan, sa slipper [affdrens férestandare] Jorik
besvéret.”

Att priserna ar for hoga ar ett annat skal till att emellanat handla i andra butiker pa fastlandet.
30% av de som svarat uppger att vissa varor ar for dyra, medan nara halften tycker att
priserna dverlag ar okej. En av flera liknande kommentarer lyder:

“Det kan vara for kostsamt med vissa varor, och visst utbud saknas.”

Ett satt att 0ka forsaljningen pa Holmoéns Lanthandel ar forstas att 6ka antalet som vistas pa
on, och som darmed ocksa handlar. Under hogsasong, sommarmanaderna juni, juli, augusti,
befinner sig ett stort antal turister pa Holmoén. Turisterna utgdr redan idag en viktig

kundgrupp, men det ar en vansklig kundgrupp da den ar vaderberoende. Regnar det mycket



i juli, férsvinner intéakterna med regnet. Mer hallbart vore att verka for en 6kad férsaljning
spritt 6ver hela aret.

Ett satt att “tappa igen” lackaget skulle vara att varje person som redan vistas pa 6n handlar
mer. Om alla heltidsboende pa Holmoén skulle handla enligt rikssnittet kan affarens intakter
Oka med 385 kronor per manad och person. Om deltidsboende och turister handlade enligt
rikssnittet skulle intdkterna 6ka med 55 kronor per dag och person. Genom att matcha
rikssnittets konsumtion skulle Holmdns Lanthandel 6ka forsaljningen med 700.000 kr, med
befintligt vistelseunderlag.

Det ska understrykas att detta ar en jamforelse med rikssnittet for att fa en uppfattning om
vilket lackage som finns pa livsmedelsomradet, och sager inget om hur mycket Lanthandelns
forsaljning skulle behdva 6ka for att nd en mer stabil ekonomin. Aven om just
livsmedelsforsaljningen skulle ligga i linje med i rikssnittet, skulle det inte vara tillrackligt.
Detta eftersom kdpkraften under stora delar av aret helt enkelt ar for liten. Forsaljningen
skulle behéva 6ka under lag- och mellansasong.

Hur som helst vacks fragan: hur gor vi for att fler ska handla mer, och starka
forutsattningarna for att tillhandahalla livsmedel pa Holmon?

Lokala livsmedel viigen fram:t

Nagot som skulle locka fler till Holméns Lanthandel ar lokalproducerade varor. Hela 78%
uppger i var enkat att de ar intresserade av ett 6kat utbud av lokala varor. Mest intressant ar
mer lokalt odlade ravaror, som potatis och gronsaker, som efterfragas av 83%. Nast mest
populart ar lokalproducerat brod, som 64% procent ar intresserade av, och pa tredje plats
lokalproducerat kott som 57% ar intresserade av. Intresset ar ocksa stort for fisk, vilt,
honung, sylt och saft. Mgjligheten att producera, eller 6ka redan befintlig produktion, av
dessa varor ar stor. Det gor dem sarskilt intressanta, eftersom de ger majlighet till att starka
och etablera nya naringar pa on.

Vilka varor skulle det da I6na sig att vi producerade sjalva pa Holmdn? Har féljer nagra
uppgifter pa nuvarande férsaljning av nagra varuslag, som skulle kunna ersattas med lokala
varor.

Lokalt odlade ravaror

Under 2018 uppgick forsaljningskategorin Frukt och grént till totalt 71 000 kr. Det ska
papekas att den kategorin ar bred och ocksa inkluderar t.ex. bananer, alltsa varor som ar
hogst osannolikt att producera pa Holmoén. Mer intressant blir att titta narmare pa nagra
enskilda varuslag.

Potatis saldes det 889 kg av under 2018, en férsaljning for drygt 15.000 kr. Den potatis som i
dag odlas pa Holmén tas upp under hdsten, och kan alltsa finnas i butik under
vinterperioden. Endast forsaljningen under lag- och mellansasong uppgar till 615 kg
(motsvarande 11.000 kr under 2018). Den potatis som normalt saljs ar lokalt odlat men fran
en narliggande ort pa fastlandet, sa ur ett klimatperspektiv handlar det inte om nagra stora
transporter eller onddig miljdbelastning, sa ur det perspektivet finns ingen stérre miljiomassig
vinst med att stalla om till Holmoéodlad potatis. Daremot har Holméodlad potatis alltid salt slut
mycket snabbt vid de tillfallen det funnits tillgangligt, sa det handlar troligen snarare om en
mojlig merférsaljning. Detsamma galler for gul 16k (336 kg varav 174 kg under lag- och
mellansasong), moroétter (398 kg varav 172 kg under lag- och mellansasong) och applen
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(420 kg varav 200 kg under lag- och mellansasong). Skulle Holméodlade alternativ finnas,
skulle intresset och forsaljningen troligen dka.

Brod

Brod saldes for 150.500 kr under 2018. Mangderna varierar forstas fran manad till manad,
med storst forsaljning under hégsasong. | dagslaget finns inget lokalproducerat i brodhyllan,
sa det finns stora mojligheter att fylla hyllan med lokala och mer héllbara produkter.

Chark och fisk

Under 2018 koptes livsmedel i kategorin chark och fisk for sammanlagt 301.400 kr. Det gors
ingen atskillnad mellan fisk och andra charkprodukter i kassasystemet, men det ger en
dvergripande bild av att detta &r en stor kategori. Aven har géller att varor ar
lokalproducerade pa fastland, en del av fisken ar ocksa fran vattnen utanfér Holmon fiskat av
ett lokalt féretag med bas pa fastland. Men det stora intresset antyder att det finns en
marknad for helt Holmdbaserade produkter pa detta omrade.

Agg

Mojligheten for Holmon att bli sjalvférsoérjande pa agg ar stor. Under 2018 saldes nara 10.500
stycken agg. En god hushallshéna varper ungefar 150-200 agg per ar. For att tacka behovet
pa Holmon skulle det alltsa kravas 70 st hushallshénor. Med tanke pa att efterfragan inte ar
jamn over aret, och att hénor heller inte varper lika mycket dver aret, skulle det i praktiken
innebara fler &n 70 hénor for att klara efterfragan under hégsasong. Overskottet under
lagsasong skulle da behdva séljas utanfér Holmén. Har finns alltsa maéjlighet till en mindre
verksamhet med potential aret runt.

Sylt, saft och honung

Att efterfragan ar stor pa lokala produkter marks inte minst pa att den lokalproducerade
Holmdéhonungen alltid saljer slut till sista burken. Under 2018 saldes Holmdhonung for nara
11 000 kronor, och under 2019 for nara 27 000 kronor. Mangden honung som saljs beror mer
pa hur mycket som producerats.

Vad galler sylt och saft finns inga lokala alternativ alls. Hur férsaljningen ser ut i dagslaget ar
dessvarre svart att fa fram da dessa produkter slas in i kassan inom stérre produktgrupper.
Men klart ar att ett lokalt alternativ lockar till forsaljning.

Ovanstaende utgor en konkret lista 6ver exempel som kan besvara var dvergripande
fragestalining Vilken efterfrdgan kan vi sjélva tillgodose lokalt och hallbart? En 6kning av
lokalproducerade livsmedel 6kar ocksa var resiliens, alltsa var motstandskraft eller
anpassningsférmaga infér ovantade situationer. Att ha tillgang till livsmedel producerade
lokalt pa 6n och goér oss alltsa mindre sarbar for uteblivna eller férsenade transporter, nagot
som inte ar ovanligt nar havets eller farjans dagsform séatter stopp. Just resiliensen ar ocksa
ett argument for att bedriva lokal produktion i viss mangd aven av varor som vi kan fa tag pa
fran lokala producenter pa fastland. Ur ett miljoperspektiv kan det dock vara intressant att
framst satsa pa varor som i dag inte finns att tillga lokalt, och som kanske t.om. kan bidra till
forsaljning av hallbara produkter till narliggande orter pa fastland. Dar hor exempelvis agg,
honung, sylt och saft. Onskvart vore darfér en balans dar vi kan tillgodose stora delar av véara
behov lokalt pa Holmén, men ta hjalp av lokala producenter pa fastland for att sakerstalla
mangd Over tid. Att Holmoén ar en 6 medfor ju ocksa tydliga begransningar for hur stor
produktion som ar majlig pa olika omraden.

Nya verksamheter kan stirka Lanthandeln
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Den grundlaggande fragestallningen i denna LEA ar ju “Vilken efterfragan kan vi sjalva
tillgodose lokalt och hallbart?”. Nar vi borjar undersoka hur efterfragan ser ut, hittar vi ocksa
fron till nya méjliga naringar eller verksamheter. Eftersom Holmoéns Lanthandel ar
medlemsagd och var egen, ar det manga férslag pa nya verksamheter som ar kopplade till
Holmoéns Lanthandel. Att bredda Lanthandelns utbud blir ocksa ett satt att starka butikens
ekonomi, och dess forutsattningar att fortsatta erbjuda service till samhallet.

Ett sadant exempel vore att utdka verksamheten med en bradgard. Det ar en efterfragad
verksamhet som dessutom skulle I6sa ett logistiskt problem: i dag ar det huggsexa om
bilplatsbokningarna pa farjan, och ett vanligt skal att vilja ta med bilen (och kanske slap) ar
att frakta ut mindre mangder virke till sitt eget byggprojekt.

Holmdns Lanthandel skulle kunna kdpa in de vanligast efterfragade virkesslagen, och kanske
komplettera med en mindre mangd virke fran den lokala sagen. Att képa in en méangd om 16
virkespaket skulle kosta 70.000 kr, och vinstmarginalen vid férsaljning ar cirka 30-40%. Det
skulle visserligen innebara en stor inkdpskostnad, men a andra sidan behaller man troligen
en storre del livsmedelsinkdp lokalt pa 6n, nar resan till fastland inte behéver bli av. Inte
minst I6ser detta ett logistiskt problem, pa ett satt som ocksa ar efterfragat. Det i sig skulle
bidra till att starka lojaliteten och kdptrogenheten till Lanthandeln. Det skulle vara logistiskt
hallbart, men ocksa en vinst for miljon med ett minskat antal transporter.

Besoksniringen

Turisterna ar viktiga for den lokala kdpkraften. Denna grupp ar ocksa den som ar tydligast
sasongsbetonad. Under juli manads hdgsasong kommer 756 turister till Holmon under en
veckas tid. Eftersom de flesta ar dagsturister kan de raknas om till ett vistelseunderlag pa
130 personer. Nar det galler besoksnaringen kan det oftast vara battre att anvanda det
faktiska antalet unika besdkare, inte minst nar det galler att rakna gastnatter pa Holmons
vandrarhem.

Gistnitter pa Holmon

Holmdns vandrarhem ar en viktig del av den lokala turistnaringen och kan gemensamt
erbjuda 90 baddar. Belaggningen varierar med sasongen. De flesta Vandrarhem har endast
Oppet under sommarhalvaret.

Sa har var belaggningen per vecka under sasongen 2019:

Antal bokade natter Belaggningsgrad  Andel turister som nas

Juli 154 34% 20%
Juni & aug 116 30% 40%
Maj & sept 41 9% 30%

Juli ar den manad med flest bokningar och hogst belaggning, men i relation till antalet turister
som besdker Holmon under juli &r det bara en femtedel av dem som valjer att dvernatta.
Under lagsasong vistas betydligt farre turister pa Holmoén, men en stérre andel av besdkarna
Overnattar. Belaggningen under lagsasong ar bara 9%. Det finns alltsa gott om plats att ta
emot fler 6vernattande turister under hela aret.
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Holmon har ocksa mycket goda férutsattningar att locka andra grupper an badturister:
Holmdarna ar Sveriges storsta marina naturreservat med en natur som ar tydligt paverkad av
landhgéjningen och helt unik i sitt slag. Har ar ocksa mojligheten storre att locka besdkare fran
naromradet som vill semestra lokalt. Det finns en majlighet att erbjuda Holmén som ett lokalt
och hallbart resmal.

Med tydligare paketerbjudanden ar majligheterna stora att locka nya malgrupper och fler
turister. Under en workshop med personer inom Holmdns turismnaring och andra
intresserade framkom flera idéer pa vad som skulle kunna inga i den typen av
paketerbjudande, och vilka malgrupper som skulle kunna nas. Oavsett vilka av idéerna som
satts i verket, kunde vi konstatera att vagen framat ar samarbete mellan 6ns aktérer, och en
gemensam och tydlig kommunikation utat. | dagslaget gar det att géra mycket for den som ar
I6sningsorienterad, men det kraver att du kanner till platsen. En av deltagarna under
workshopen berattade:

“Jag bokade in kollegorna fran jobbet pa en konferens hér pa Holmén, och det gick ju
for att jag kdnner alla och vet vilka jag kan ringa for att ordna med olika saker. Men
det gér ju inte fér nagon som &r utomstaende att veta hur man ska géra.”

Den typ av turister man kom fram till var mest attraktiva att gora riktade insatser for att na,
var personer med intresse for friluftsliv och kulturmiljéer, som séker stillhet och ett avbrott
fran stadens uppkopplade brus. Havets och farjans dagsform kan emellertid medféra att turer
stalls in och att resan hem inte sker som tankt, kanske kan det vandas till en mdojlighet? “Kom
till Holmon och bli utblast!” féreslog en workshopdeltagare som slogan, for att locka den som
vill komma bort fran stadens brus.

Exempel pa sadant som skulle vara passande i ett paketerbjudande skulle da kunna vara:
e Guidad tur pa Batmuseet eller i byn, for att presentera platsen
¢ Matpaket med fardiglagade ratter att ata i naturen, garna tillsammans med
utflyktskarta och tips pa tillgangliga och vackra platser att bestka pa egen hand
Seglingsutflykt, alternativt lokal transport till vandringsleder langre bort
Rabatterbjudande pa lokal restaurang
Frukostpaket fran lokal restaurang/café
Tva natters logi pa vandrarhem, och kanske en “utblast-rabatt” pa en extra natt om
det skulle behdvas (for vadrets eller sjalens skull)

De allra flesta vandrarhemsgaster évernattar en natt. Gaster som stannar langre an en natt
spenderar vasentligt mer pengar pa platsen. Darfor ar det en medveten strategi att skapa
paket med tva natter. Detta har visat sig effektivt pa andra hall, och det finns exempel pa
anlaggningar dar det inte gar att boka mindre an tva natter. Det forutsatter dock att det finns
nagot att uppleva under den tiden, och dar blir paketeringen viktig.

Ett forsta delmal vore att 6ka belaggningsgraden under hela éppetsasongen till densamma
som under juli, alltsa till 34%. Redan det skulle innebara en dkning av belaggningen med 58
procentandelar, vilket skulle betyda mycket fér vandrarhemmens ekonomi. Och fér andra
naringar, genom de riktade paketerbjudanden. Ett “hdstpaket” med exempelvis guidad
svampexkursion skulle ocksa kunna vara ett satt att férlanga sésongen for dppethallande in i
oktober.

Sommarcafé
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Det har under manga ar funnits restaurangverksamhet pa 6n sommartid. | dagslaget sker
dock férandringar inom restaurangnaringen pa Holmoén. Den etablerade restaurangen vantar
pa nya driftsansvariga, och en ny restaurangverksamhet vantas 6ppna i nya lokaler
sommaren 2020. Det ar darfor svart att ange hur det ser ut i nulaget nar det galler
restauranger, men klart ar att stora ambitioner finns.

Nagot som daremot saknas ar ett café. Holmoéns Lanthandel erbjuder i dagslaget en
fikahérna som under lag- och mellansasong fungerar bra som métesplats for 6borna. Under
sommaren racker detta inte till, och efterfragan pa caféverksamhet ar stor, bade som ett
utflyktsmal och som service for hungriga besékare. Ett sommarcafé har troligen stor
mojlighet att locka och dra nytta av kopkraften hos dagsturisterna. Ett trevligt sommarcafé
kan vara en reseanledning i sig, inte minst om lokala ravaror och smaker ocksa tillvaratas.

Svenskar spenderar i snitt 210 kr per manad pa fika (enligt data fran SCB, 2015) och vi gar
pa café i snitt fyra ganger per manad. Det skulle innebara att vi betalar i snitt 52,5 per person
och cafébestk. Under hdgsasong finns turister motsvarande ett vistelseunderlag pa 130
personer pa Holmon, eller 756 unika personer under en vecka. For ett sommarcafé blir det
mer relevant att rakna pa det faktiska antalet turister, eftersom varje person innebar ett
enskilt koptillfalle.

Om ett sommarcafé skulle locka halften av de 756 turisterna att fika, skulle det innebéara
fikaforsaljning for nara 20.000 kr i veckan under juli manad, endast pa turisterna. Skulle
caféet ocksa locka halften av de fritidsboende som framst vistas pa Holmén under juli, skulle
det innebara ytterligare 7.500 kr i veckoforsaljning.

Ett sommarcafé skulle kunna bedrivas med utgangspunkt i Prastgardens storkok, med
servering antingen pa Prastgarden, hembygdsgarden eller Batmuseet. Verksamheten kan
startas i enklare format utan omfattande investeringskostnader.

Evenemang och kultur

Ett satt att locka ett stdrre antal personer till Holmén under mellan- eller lagsasong skulle
kunna vara genom en festival. | dagslaget kan Holmén stoltsera med festivalerna Visfestival
Holmdn och Seajazz som bada ager rum i juli manad och lockar flera tillresta besokare.

Vi hamtar inspiration fran den norska 6n Traena, en plats som fér manga ar kand for en stor
musikfestival sommartid. Sedan nagra ar arrangeras ocksa vinterfestivalen Ta Treena med
storm. Idén ar att visa turisterna en annan sida av Traena, som upplevs mer exotisk:
namligen vinterstormarna. Genom att se styrkan och méjligheterna i nagot annorlunda,
lyckas de locka besokare under lagsasong. Kanske kan Holmon pa liknande satt locka till att
bli utblasta tillsammans en vacker hosthelg fylld med livemusik, konst och gemenskap?

Utifran de festivaler som redan ager rum vet vi att en festivalhelg innebar 6kad férsaljning pa
lanthandel och restaurang, fler gastnatter pa vandrarhemmen, fler besdk pa Batmuseet, osv.
Erfarenheten och infrastrukturen finns ocksa och skulle kunna nyttjas till fler arrangemang.

Nya losningar med hjalp av nya naringar

For att en utvecklingsinsats ska vara hallbar och realistisk behéver den ocksa fylla en
funktion och vara efterfragad. Hittills har vi presenterat utvecklingsmoéjligheter som varit
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uttalat efterfragade, och foreslagits i enkaten eller diskuterats fram i workshop-format. Utéver
detta har ett par problem identifierats, som skulle kunna l6sas pa satt som dessutom ger nya
arbetstillfallen och darmed starker den lokala ekonomin.

Holmons eget transportforetag

Krangliga av- och palastningar av varor pa farjan, leveransproblem av paket och
tidningsprenumerationer och bruten kylkedja ar nagra av problemen fér dagens frakt och
transporter. Ett satt att I6sa flera problem pa samma gang och sakerstalla en I6sning som har
Holmdbornas behov som framsta intresse, vore att starta ett lokalt logistikféretag.

Med ett lastfordon anpassat for dverfart pa farjan, med temperaturreglerat fraktskap skulle ett
sadant féretag kunna skéta all varutransport till Holméns Lanthandel och sakerstalla att
varorna tar sig hela vagen till Lanthandelns inlast. Ett sadant foretag skulle starka den
kommersiella servicen avsevart, vad galler tillgangen till livsmedel, méjligheten att ta emot
och skicka paket, och for tidningsleveranser.

Holmdn skulle inte vara den férsta orten som tar leveranser av varor och paket i egna
hander, nar samhallets strukturer och kommersiella aktorer inte racker till. Férebilder finns
bland annat i byn Ramsjo i Halsingland, dar paket- och varutransport samordnas och numera
skots av ett lokalt akeri (SNX Logistik). Det innebéar att paketen kommer fram, trots att bade
DHL och bussgods slutat leverera pga bristande I6nsamhet. (DN Ekonomi 2020-01-24)

Det lokala foretaget skulle dartill kunna erbjuda viss transport av privat gods, vilket skulle
minska behovet for privatpersoner att ta med egna skrymmande slap eller fordon pa farjan.

Den priméara kunden skulle vara Holmdns Lanthandel. | dag lagger Lanthandeln 128 000 kr
per ar bara pa fraktkostnader, och dartill cirka 20 000 kronor pa évriga omkostnader for frakt.
Dessa medel skulle istallet kunna anvandas for att kdpa tjansten av ett lokalt féretag som
sakerstaller att logistiken forbattras.

Precis som med allt annat pa Holmon skulle ett sadant foretag vara paverkat av arets olika
sasonger. Foretaget skulle med fordel drivas av nagon som ocksa har en annan verksamhet
att komplettera med under de manader pa aret da vistelseunderlaget och konsumtionen ar
lagre. Verksamheten skulle ocksa kunna erbjuda utdkad lokal frakt och transport pa Holmon
under mellan- och lagsasong. Kanske frakta virket som kopts pa Lanthandelns nya
bradgard?

Service och stod for foretag

Ett annat hinder ar det stora steget att vaga och orka starta ett foéretag. Att skéta all den
administration det kraver kan verka oproportionerligt krangligt, sarskilt fér den som framst vill
bedriva sasongsbetonad verksamhet eller prova pa en verksamhet i mindre skala.

Att fa hjalp med att starta sitt foretag skulle maojliggéra for fler att kliva dver den tréskeln. Det
skulle kunna handla om den typ av stdd som féretagsinkubatorer och start-up-verksamheter
erbjuder, och som ofta ses som typiska “stadsfenomen”. Kan vi hitta satt att erbjuda den
typen av stdd pa plats pa Holmoéns landsbygd finns méjligheten att na en ny malgrupp for
den typen av satsningar. Inspiration hamtar vi fran bland annat Innovationcenter for
landsbygden och det lokala Uminova Innovation.
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En annan typ av stod for foretag vore en lokal administrationstjanst som kan bistd med
bokféring, eller fungera som en lokal sjalvanstallningstjanst. Den typen av verksamhet skulle
bade underlatta fér nya (och etablerade) féretagare, och samtidigt i sig innebara
tjansteutrymme.

Intresset for att starta foretag eller arbeta pa Holmon finns. | var enkatundersdkning uppger
43% att de vill driva verksamhet pa Holmén. Man har ocksa kunnat ange inom vilka falt man
vill jobba, och storst ar intresset for att jobba med nagot som inte ar platsberoende
(distansarbete), darefter ar vard och omsorg, jordbruk och matféradling, och turism populara.

Att manga vill kunna distansarbeta fran Holmon men inte gér det hanger ihop med enkatsvar
som sager att bristen pa bredband gor det for svart att arbeta fran 6n. Annars uppger 26% att
de skulle vilja kunna tillbringa mer tid pa Holmén, och 14% uppger att de till och med skulle
vilja bli bofasta. Ett hinder for att bli bofast ar dock inte bara att man saknar arbete pa 6n: det
ar ocksa bostadsbrist och svart att fa tillstand fér nybyggnationer.

Om fler skulle starta verksamheter pa Holmon skulle det innebara stérre behov av
fungerande kommersiell service, och samtidigt stérre underlag for sakerstalla att den
kommersiella servicen uppratthalls.

Hur vi kan starka Holmons ekonomi

Hur kan vi da anvanda oss av dessa iakttagelser for att sia in i framtiden? Vad betyder detta
for Holmons mojligheter till starkt ekonomi, starkta servicelésningar och majligheter att bo,
leva och verka? Slutligen beskriver vi har tre olika scenarion. De gor inte ansprak pa att
beskriva hela samhallet och alla dess funktioner, utan kan ses som exempel pa hur vi kan
tildampa de kunskaper om samhallet som vi vunnit genom denna analys.

Scenario 1 — OKkat vistelseunderlag utan att vi blir fler
personer

En utveckling dar fler personer valjer att flytta till Holmon for att bli permanent bofasta ar ett
mal pa langre sikt, men genom att istallet mata vistelseunderlaget snarare an antal skrivna
personer blir det tydligt att vi kan gora stor skillnad aven pa kort sikt.

| detta scenario utgar vi fran att antalet fast boende och deltidsboende ar detsamma, men att
fler av de deltidsboende helt enkelt tillbringar mer tid pa Holmon under alla delar av aret. Av
de som besvarat enkaten anger 26% att de skulle vilja tillbringa mer tid pa Holmén, och
ytterligare 14% vill dessutom bli bofasta.

Om de deltidsboende som vistas pa Holmén under hela aret skulle ha méjlighet att férlanga
sin vistelse med ytterligare en dag per vecka aret om, skulle det ge ett 6kat vistelseunderlag
med vardet 17. De skulle alltsd motsvara ytterligare 17 heltidsboende personer sett till
kopkraft. Om dessa handlar enligt samma genomsnitt som i dagslaget, skulle det innebara
en 6kad forsaljning med drygt 23.000 kr i manaden, eller drygt 276.000 kr per ar.
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Lagger vi ocksa till en extra dags vistelse per vecka for de som framst vistas pa Holmon
under maj-oktober, sa motsvarar de personerna ett vistelseunderlag med vardet 16, och
alltsa en okat férsaljning med nastan 22.000 kr per manad, och under det halvaret en dkning
med 130.000 kr i forsaljning av livsmedel.

Totalt skulle en extra dags vistelse i veckan kunna innebara en dkad férsaljning med drygt
400.000 kr. Om vi istallet raknar med livsmedelsinkdp enligt rikssnittets hdgre snittbelopp
skulle det 6kade vistelseunderlaget kunna innebara en 6kad forsaljning pa hela 730.000 kr
per ar.

Rent teoretiskt skulle det alltsa ga att astadkomma stor skillnad aven utan att fler personer
blir permanent bosatta och skriver sig pa 6n. Men om de deltidsboende utokar sin vistelse
med en dag per vecka, kan det i vissa fall innebara att tillbringa 4 dagar i vecka pa 6n. For att
det ska vara mgjligt att regelbundet vistas stoérre delen av veckans dagar pa Holmén behdéver
det finnas mojlighet att antingen skoéta sitt jobb pa distans, eller att starta och driva en
verksamhet (pa deltid) pa Holmén. Okat vistelseunderlag, 6kat underlag for starkta
serviceldsningar och starkt ekonomi gar hand i hand.

Scenario 2 — Forlingd turistsisong

Ett annat satt att Oka vistelseunderlaget vore att férlanga turistsdsongen, och locka fler
bestkare under andra perioder an hégsasong. Juli kommer sannolikt att fortsatta vara den
manad med hogst vistelseunderlag pa 6n, eftersom det ar hdgsommar och semestertider.
Men med ratt paketering skulle det nog ga att locka fler turister aven under juni och augusti.

Vi forestaller oss att farjan gar enligt sommartidtabell aven under juni manad vilket maojliggor
for fler dagsturister att besoka 6n. Olika paketldsningar gor att en stérre andel ocksa valjer att
overnatta. Om vi antar att 6kningen under juni och augusti 6kar med halften av dagens
mellanskillnad, vilket skulle innebara en 6kning av vistelseunderlaget i juni med 30 och i
augusti med 10.

Eftersom flera av besokarna ar lockade av paketlosningar med 6vernattning, forestaller vi
oss att vandrarhemmen ar belagda till 34%, precis som under juli. Dessa extra gastnatter
innebar fler vistelsedagar, och motsvarar ett vistelseunderlag till vardet 22.

Under juni manad skulle detta innebara en 6kning med 30 + 22, alltsa 52 i vistelsevarde, och
under augusti 10 + 22, alltsa 32 i vistelsevarde.

Sett till kdpkraft skulle dessa ytterligare turister bidra med livsmedelsinkép fér 110.000 kr,
och med ytterligare 76 gastnatter pa vandrarhemmen, under juni och augusti.

Det blir ocksa tydligt i detta scenario hur stort varde de 6vernattande turisterna har, eftersom
de bade spenderar mer pa 6n nar de stannar langre, och dessutom betalar for logi. Vardet av

att tillhandahalla lokala och hallbara alternativ for resmal ar alltsa stort bade for klimat och for
ons ekonomi.

Scenario 3 — Stirkta infrastrukturer
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Nu har vi kikat pa tva olika satt att 6ka vistelseunderlaget. Vara tva forsta scenarion tar
hansyn till praktiska omstandigheter och visar pa méjligheter till utveckling som ar majlig att
arbeta for redan i dag.

Nar det galler att tanka pa langre sikt finns kanda flaskhalsar. Tre strukturella hinder ar
farjan, 6ns vattenforsorjning och bristen pa tillgangliga bostader. | detta scenario presenteras
inte nagra exakta berakningar, tanken ar snarare att visa pa vikten av att i férlangningen hitta
I6sningar for hur dessa samhallsviktiga funktioner kan utvecklas.

Forstarkning av farjans kapacitet

| dagslaget ar farjetrafiken underdimensionerad for att klara besokstrycket under hdgsasong.
Under 2018 kordes 32 dubbleringsturer, alltsa extraturer da farjan ar fullsatt och tvingas bryta
tabell och istallet kdra skytteltrafik. 1863 personer lamnades pa kajen for att de inte kommit
med under ordinarie tur. Manga vantar in dubbleringsturen, men fér en dagsturist kan ett par
timmars forsening gora att man istallet valjer att stalla in utflykten. Bara vetskapen av att det
finns en risk att inte komma med goér ocksa att en del valjer bort Holmén som utflyktsmal
redan under planeringsstadiet.

Farjans begransade kapacitet utgoér ocksa ett logistiskt hinder for saval privatpersoner som
for den lokala servicen och de lokala féretagen. Post, paket, tidningar, mm — allt skickas
forstas via farjan. Flera transporter ar av nédvandighet skrymmande, sasom frakten av
returcontainrar, varutransporter, virkestransporter. Det finns endast mojlighet att boka en
bilplats pa farjan.

Sedan vintern 2019 tillats farjorna inte langre att trafikera i is. Det betyder risk for helt
stillastaende trafik periodvis under vintern, vilket leder till tomma hyllor i lanthandeln och
uteblivna leveranser till 6ns foretagare vars verksamheter forsvaras eller helt omagjliggors.

En farja med utdkad kapacitet och med mdjlighet att bryta is &r nog den svaga lank som ar
viktigast for Holmons utveckling. Den utveckling vi sjalva kan sta for, genom att i hdgre grad
bli sjalvférsorjande pa vissa varor, minskar givetvis belastningen pa farjan, men faktum
kvarstar att Holmon ar en 6, och darmed ett samhalle som i stor utstrackning ar helt
beroende av fungerande férbindelser till fastlandet.

Vattentillgingen och tillgiingliga bostider

Pa Holmon ar vattentillgdngen inte tillracklig under hdégsasong. Da uppmanas alla pa 6n att
vara sparsamma och framst anvanda vattnet som dricksvatten. | dagslaget ar det inte mgjligt
for fler att ansluta sig till vattennatet, vilket ar ett hinder fér manga som vill bygga nytt. Om en
I6sning skulle komma till stand sa att fler skulle kunna ansluta sig till vattennatet, skulle ocksa
fler bygglov enklare kunna beviljas.

Bostader skulle ocksa kunna tillgangliggéras genom uthyrning. Holmén ar ett gammalt
lantbrukssamhalle och en méjlighet vore att hyra ut nagot av husen pa tomten. En mer
systematisk privatuthyrning skulle kunna vara ett satt att erbjuda fler boende.

| var enkatundersokning anger 14% av de tillfragade att de skulle vilja bli bofasta. Det
motsvarar 16 personer. Om dessa 16 personer skulle bli bofasta, skulle det motsvara
livsmedelsforsaljning for drygt 21.000 kr i manaden, eller 256.000 kr per ar, forutsatt att de
handlar i samma utstrackning som dagens permanentboende. Dartill innebar férstas nya
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bofasta att de i sin tur far nya vanner och slaktingar pa besdk, som i sin tur innebar en 6kning
av vistelseunderlaget.

Metodutveckling

| arbetet med var LEA-analys har vi skapat begreppet vistelseunderlag. Vistelseunderlaget
ger en mer relevant beskrivning av hur manga som vistas pa en plats med sasongsvarierat
befolkningsunderlag.

Vistelseunderlaget ar ett verktyg som blir relevant for att berdkna underlag for olika
naringsverksamheter. Det blir synligt hur stor kdpkraften ar, och hur den varierar éver
sasong. Det ar ocksa enklare att 6ka ett vistelseunderlag an antalet folkbokférda.

Vistelsunderlaget visar att efterfragan och behov av offentlig och kommersiell service ar langt
storre an fér dem som ar folkbokférda pa en plats. Det ar darfor battre att anvanda begreppet
vistelseunderlag i dialog med exempelvis kommun, region eller lansstyrelse.

Metoden att rékna fram ett vistelseunderlag borde vara tillampligt aven fér andra 6-samhallen
samt for orter med starkt sédsongsvarierat befolkningsunderlag. Aven samhéallen som inte nar
upp till SCB:s krav om minst 200 folkbokforda personer for att kunna ta fram data till en
lokalekonomisk analys kan ha nytta av var metod.

De 6ar som likt Holmon trafikeras av farja kan pa liknande satt verifiera vistelseunderlaget
utifran resestatistik. Andra 6ar kanske istallet har siffror 6ver besdkare i gdsthamnen eller pa
ett lokalt turistkontor.

Vi hoppas att var metod ska inspirera och visa pa mdjligheterna att kartlagga och analysera
sitt 6-samhalle ur ett ekonomiskt perspektiv.

Anvandning av LEA-analysen

Var LEA-analys ar ett av de verktyg som ligger till grund for den handlingsplan som tagits
fram inom projektet Holmémodellen.

BRE UMEA
Sl [KCOMMUN

Europeiska jordbruksfonden for
landsbygdsutveckling. Europa
investerar i landsbygdsomraden
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